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      Sudah terpikir ide memiliki bisnis salon kecantikan. Keren! Jadi apa selanjutnya? Langkah pertama sudah dilakukan, tujuannya sudah ada dalam pikiran, tetapi agar berhasil, harus ada rencana; Rencana Bisnis Salon Rambut dan Kecantikan yang terperinci yang akan mengarahkan ide tersebut berhasil. 


Apakah Anda ingat 5W1H dalam artikel"Rencana Bisnis Laundry"? What (Apa), When (Kapan), Who (Siapa), Where (Dimana), Why (Mengapa) and How (Bagaimana). Nah setelah mengetahui dan memiliki faktor What (Apa). Pertanyaan berikutnya adalah:

" How (Bagaimana)?"

Saya tahu saya ingin berinvestasi di salon kecantikan, tapi bagaimana mewujudkannya? Dengan rencana bisnis yang terstruktur dengan sangat baik. Dalam dokumen tersebut, seorang entrepreneur harus memasukkan segala hal tentang bisnisnya:
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Salon Rambut dan Kecantikan: Ringkasan Bisnis

	
Ringkasan Bisnis


	
1. Jelaskan Perusahaan Anda:Visi & Misi


	
2. Tentukan Target Pasar Anda: Tujuan Perusahaan


	
3. Membuat Rencana Pemasaran 


	
4. Cari Tahu Keuangan




 

Apakah Anda ingin memiliki waralaba Jeff Anda sendiri?

Hubungi advisor spesialis

 

Banyak orang berpikir bahwa salon kecantikan adalah bisnis klise,namun sudah banyak salon kecantikan, mengapa? Karena masyarakat kita hidup dengan stres dan salon adalah jenis perawatan yang nyaman. 

Salon merupakan lingkungan santai yang menyediakan layanan pelanggan yang hebat, orang-orang yang lelah pergi ke sana untuk dimanjakan. Itulah keajaiban salon, salon kecantikan akan selalu memiliki permintaan, karena semua orang akan terus menjalani kehidupan yang penuh kesibukan. Orang-orang suka dirawat, wanita suka memiliki kuku dengan terawat dan pria suka memiliki rambut dan jenggot yang tertata dengan sempurna. Orang-orang yang berencana memiliki salon kecantikan tahu bahwa salon akan memiliki permintaan yang sangat tinggi, mereka tahu orang-orang akan pergi ke salon, dan  jika dikelola dengan baik salon ini akan berhasil. 

Tapi ingat, harus selalu menjadi unik. Ada banyak investasi di salon kecantikan, buat salon Anda menjadi unik. Orang-orang menyukai yang sesuatu berbeda!

 

1. Jelaskan Perusahaan Anda

Tujuannya adalah untuk memiliki nilai tambah, menjadi berbeda, memiliki sesuatu yang membuat orang berpikir tentang hal unik tersebut. Apakah suasana salom Anda akan menyenangkan? Apakah minuman ringan akan ditawarkan kepada pelanggan atau saat mereka memasuki toko atau sampai mereka duduk untuk mendapatkan layanan? Apakah Anda memiliki televisi? Kamar terpisah tergantung pada layanan? Untuk mengembangkan strategi bisnis yang hebat, disarankan untuk melakukan analisis SWOT untuk membuat keputusan yang tepat. 

Apa saja kunci kesuksesan?

	Lokasi: 
Untuk menyediakan lokasi yang mudah dan mudah diakses bagi pelanggan
	Lingkungan:
Penting untuk memiliki lingkungan konduktif untuk memberikan layanan profesional yang santai tetapi pada saat yang sama
	Kenyamanan:
Ini berarti untuk menawarkan kepada pelanggan berbagai layanan di tempat yang sama
	Reputasi:
Menjadi yang terakhir dalam daftar tidak berarti menjadi hal yang paling tidak penting. Sebenarnya ini adalah yang paling penting. Memiliki reputasi yang baik adalah segalanya. Dengan media sosial dan dari mulut ke mulut, kita harus memberikan pengalaman terbaik kepada setiap pelanggan agar mereka merekomendasikan bisnis Anda.


Mempertimbangkan daftar di atas, sangat penting untuk memiliki variasi, tidak hanya menawarkan satu hal, tetapi berbagai produk dan layanan agar pelanggan menemukan semua yang mereka butuhkan di tempat yang sama, di salon Anda. Tidak ada jumlah pasti produk atau layanan yang harus ditawarkan salon kecantikan, tetapi jangan menawarkan layanan yang lebih sedikit daripada kompetitor. Sekali lagi, rencana rencana rencana! Rencana Bisnis Salon Rambut dan Kecantikan, yang harus menjadi fokus Anda. 
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2. Tentukan Target Pasar Anda

Meskipun ada banyak salon kecantikan, ada berbagai jenis tergantung pada target. Beberapa misalnya, adalah untuk pria, lain untuk wanita, lain untuk keduanya dan sebagainya ... dan seperti yang kami katakan sebelumnya, meskipun ide memiliki salon kecantikan ada di sana, orang harus melakukan analisis mendalam pada pesan, tentang apa yang ingin mereka komunikasikan kepada orang lain.

	APA YANG ANDA INGINKAN UNTUK SALON ANDA?
	
APA YANG INGIN ANDA DENGAR SAAT ORANG LAIN MEMBICARAKAN TENTANG SALON ANDA? 


	
APA PESAN TERSEMBUNYI YANG INGIN SALON ANDA KATAKAN?


	
KEPADA SIAPA ANDA INGIN MEMBERIKAN PESAN?"




Mendefinisikan target pasar tidak hanya berarti berpikir "oh ok, salon kecantikan saya akan menjadi salon untuk pria dan wanita" Tidak. Harus lebih jauh dari itu. Ini adalah salah satu bagian dari rencana bisnis yang paling membutuhkan analisis. Orang-orang perlu memahami proses yang akan dilalui pembeli untuk sampai ke salon kecantikan yang tepat. Dan juga, pesan kuncinya.


"Apa yang akan saya lakukan untuk membuat pelanggan saya memahami dan mempertahankan pesan yang ingin saya berikan kepada mereka?"



 

3. Membuat Rencana Pemasaran

Kita belum selesai dengan rencananya! Kami memiliki strategi, sekarang mari kita bahas ke pemasaran. Pada tahap ini orang harus menganalisis dan berpikir mana yang merupakan alat pemasaran terbaik untuk bisnis. Apakah itu masyarakat? Apakah itu media sosial?



Untuk beberapa bisnis salon rambut dan kecantikan, ketika pelanggan keluar dari salon dengan tampilan baru, ITU adalah pemasaran. Beberapa mengatakan, pelanggan mereka adalah suatu pemasaran dan itulah sebabnya sebagian besar pelanggan salon kecantikan adalah rekomendasi dari pelanggan yang ada. 

Penting untuk dicatat bahwa penelitian telah menunjukkan bahwa dari mulut ke mulut adalah iklan terbaik untuk jenis bisnis ini. Meskipun seperti yang lainnya, ini dapat tergantung pada banyak faktor.
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4. Cari Tahu Keuangan

Dan ini dia... bagian yang sulit, excel sheets. Apa tujuan keuangannya? Apakah menjadi bisnis yang menguntungkan di bulan pertama? Untuk memiliki break-even di bulan ke-6? Waktunya berhitung! Di sinilah Anda menuliskan semuanya. Biaya tetap, biaya variabel, setiap hal yang akan melibatkan uang. 

 Perkiraan penjualan sangat penting.  Orang-orang perlu memiliki harapan pada pendapatan bahkan jika masih hanya perkiraan. Ini agar manajer tahu berapa banyak yang akan dapat mereka habiskan selama bertahun-tahun dan apa yang akan menjadi proyek yang memberikan keuntungan salon rambut dan kecantikan. 

Jadi..

Memiliki bisnis salon kecantikan adalah ide yang bagus karena potensinya, ini memiliki pertumbuhan potensial (tidak pernah berhenti tumbuh), memberikan sejumlah besar keuntungan dan tidak akan pernah berakhir.

Salon kecantikan telah dipasarkan sejak lama; orang perlu memotong rambut mereka, merawat kuku, pijat relaksasi juga merupakan ide yang baik, dll.. Tetapi penting bagi orang-orang untuk mengetahui bahwa membangun dan menjalankan sesuatu membutuhkan perencanaan, ingat fokus Anda? Rencana Bisnis Salon Rambut dan Kecantikan! Thinking and analyzing. Jika Anda melakukan hal-hal dengan cara yang benar sejak awal, masalah akan menjadi jauh lebih sedikit. 

Apakah Anda ingin memiliki waralaba Jeff Anda sendiri?

Hubungi advisor spesialis

 



Franchise Jeff mana yang ingin Anda buka ?:

	Laundry Franchise
	Hairdressing Franchise
	Gym Franchise
	Relaxation Franchise
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